
好き、得意で始めたハンドメイドのお仕事で、今度は起業に挑戦したいという方に
おすすめの講座です。マルシェで売っているけれど、これでいいのか？と悩んでいる方へ、
起業の基礎を学んでみませんか？

安心安全の創業支援

ビジネストは国の機関が
運営する創業支援施設

多様な創業に対し、施設を活用し
ながら柔軟な起業支援を行う経済
産業省管轄の(独)中小企業基盤
整備機構が運営しています。

悩み&課題
● 一生懸命作っているのに、思うように売れない…
● 値段はこれでいいのかな？
● 商品の「ウリ」をうまく言葉で表現できない…
● 作りたいものだけを作っている

解決！
● 材料を効率的に活用できるようになった
● 売り場によって、品ぞろえを変えたら売れた
● ターゲットがはっきりして、商品作りに迷いがなくなった
● 販売体験で、お客様の声を直接聞くことができた

マルシェで販売しても、
なかなか売れない…
なんでだろう？

作家として、
自分の可能性に

気づけた！

商品作り、
プロモーション、
値付けの
基本を学ぶ

※ただし、①過去にハンドメイド作品を手掛けたことのある方、または
　②ご自身のハンドメイド作品でテスト販売経験のある方に限ります。

※

2024

ハンドメイド起業コースの詳細お申し込みはこちら申込方法
https://service.smrj.go.jp/cas/customer/apply/44a68eb37d5a4d648b279749177e655a

〒207-8515　東京都東大和市桜が丘2-137-5 中小企業大学校東京校東大和寮3階
 ☎ : 042-565-1195お問合せ ビジネストhttps://businest.smrj.go.jp/
e-mail：businest@smrj.go.jp

参加
無料

募集
期間 5月10日 ㊎～6月30日 ㊐

ハンドメイド
起業コース
会員募集

こんな方にオススメ
ハンドメイドで起業を目指す方

受講者の声（講座を受けハンドメイド起業を始めた人の事例）
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AfterBefore

ハンドメイド起業のノウハウ
惜しみなく教えます！

商品企画◀
値付け手法◀

プロモーション◀
販売体験◀

知りたい！

自信作なのに、売れない！
なぜ？

お客様の顔を思い浮かべながら…
作ることがさらに楽しくなった！

受講して

オンライン説明会 6/19㊌ 開催！ お申し込みは裏面へ

定員８名
最低4名催行



6月19日㊌ 13:30～14:30

事前説明会（オンライン）

件名を「ハンドメイド起業コース」とし、
名前・電話番号を明記の上、
メールにてお申し込みください。

メール：
businest@smrj.go.jp

※Zoom開催

申込み

受講内容

ものづくりに集中できるスペースが欲しい方には、場所をお貸しします。

※講義はワーク、演習あり ※カリキュラム内容は変更する場合がございます。

【利用期間】コース6ヶ月間。
　　　　　 スペースは原則、24時間365日利用が可能です。

※詳しいご利用条件はお問合せください。

月会費 ▶2,000円 ／月～8,000円 ／月
ブースオフィス

2,000円 ／月
個室（小）約9㎡

4,000円 ／月
個室（中）約28㎡

8,000円 ／月

BusiNest

西武拝島線「東大和市」駅より徒歩10分
多摩都市モノレール「玉川上水」駅・「桜街道」駅より徒歩15分

アクセス 会員が利用できる駐車場もございます。

1回目

2回目

3回目

4回目

5回目

6回目

テーマ日程 内容

 

 

 

 

● 創業の心得
● 商品企画の基礎
● 出店作品の紹介

ものづくりで創業する2024年
7月9日㊋
13：30～16：00

2024年
7月23日㊋
13：30～16：00

2024年
8月6日㊋
13：30～16：00

2024年
8月～10月

2024年
11月

2024年
12月6日㊎
13：30～16：00

● ハンドメイドPDCA
● 値付けの手法
● テスト販売に向けた準備

販売計画を立てる

個別相談会（3回）
テスト販売説明会

日程や開催場所について、
説明会にてご案内致します

販売体験（テスト販売）

● 振り返りと今後の目標設定
● 講師からのレビュー

販売体験の振り返り

● 販促の手法
● キャッチコピー

プロモーションを考える

ハンドメイド事業の魅力とは起業の心得を知り、
商品を使う人と利用シーン、ニーズを踏まえた
商品企画を学ぶ。

プロモーションの重要性を学ぶ。ハンドメイド
作品のキャッチコピーを考える。

テスト販売に向け、目標設定と実行にあたって
販売計画を立てる。値付けのポイントを学ぶ。

講義を踏まえて、テスト販売に向けた疑問点を
解決する。

テスト販売を実行する。
［予定］ ● 委託販売＠横浜

販売の振り返り（振り返りシートを使用）、
講師総括

タイムスケジュール
5月 コ

ー
ス
修
了

6月 7月 8月 9月 10月 11月 12月
テスト
販売 最終講義募集期間 セミナー受講 個別相談 製作・販売準備

コース利用者で別途お申込みの方は
個室・ブースがご利用できます。

① 8月27日㈫
② 9月17日㈫
③ 10月22日㈫


