
私のハンドメイド作品を
銀座で売る講座

［BusiNest オリジナル］全５回実施
テスト販売つきマーケティング講座

参加
無料

〒207-8515　東京都東大和市桜が丘2-137-5　中小企業大学校東京校東大和寮3階☎:042-565-1195（ダイヤルイン）

e-mail：businest@smrj.go.jp

右記のQRコードから「申込フォーム」へアクセスしてください

▶参加希望の方は申込みフォームからお申し込みください。

申込方法 https://www.smrj.go.jp/contact/businest6/index.php

主催：中小企業基盤整備機構 BusiNest
後援：日本金融政策公庫

●日程&参加条件：全５回受講できる方、期間中店舗で、一定期間接客販売あり

テスト販売をするハンドメイド作品について
販売月ごとにテーマを設けます。

●定員：16名（各テーマ8名）

8月17日（水） 10:00～12:30 商品を企画する

10:00～11:00
午前

13:00～14:00
午後8月10日（水） 講座およびイベント概要説明会（オンライン：午前/午後開催）

8月24日（水） 10:00～12:30 立地と商品の関係

8月31日（水） 10:00～12:30 イベント接客・販促の手法

12月7日（水） 10:00～12:30 販売体験の振り返り

10月～11月（営業時間内）10月又は11月いずれかの１ヶ月間販売体験＠銀座（テスト販売） ペットに関連するカジュアルギフト

黄色を用いたカジュアルギフト

【新型コロナウイルス感染症感染予防についてのお願い】
来校の際、感染症予防のためマスク着用とアルコール消毒にご協力ください。また来校前にご自宅に
て検温をしていただき、37.5℃以上の発熱や咳などの症状がある場合は来校することができません。

※新型コロナウイルスの今後の感染状況により、延期および中止と
　させていただく場合がございます。詳細はビジネストのWEBページをご確認ください。

銀座で売れる ‘カジュアルギフト’ を考えて、作って、売る。
あなたのハンドメイド作品で、販売を体験できます。

●対象者
・既に自分のハンドメイド作品をお持ちの方
・販売経験はあるけれど、現在の売り方が良いか悩ましい
・顧客目線での商品企画とは何か、基礎から学びたい
・銀座という土地で、自分の作品を売ってみたい

販売場所：Gift&Fun 銀座店 マロニエゲート銀座2 B1F

10月
11月
上記に内容にあわせた内容で商品を作り、銀座でテスト販売いたします。

現在、ヘルスケア分野から経営全般まで業務範囲を拡大し、
業種・地域を問わず経営コンサルティングや人材育成を
行っている。小売店（アパレルショップ、雑貨店、サロン等）、
飲食店における店舗マネジメント、接客・販売研修での登
壇実績も多数。

【ふたばの会】

講師 中小企業診断士、MBA
管理栄養士、BusiNestアドバイザー

小沼 梨沙
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カリキュラムの内容　１回2.5時間

カリキュラムの流れ

商品企画1 8月17日（水） 

商品企画
・カジュアルギフトとは
・売りたいものと売れるもの
・商品企画時の留意点10:00～ 12:301 8月17日（水） 

立地と商品2 8月24日（水） 
接客・販売法3 8月31日（水） 

振り返り5 12月7日（水） 
販売体験4 10月～11月

せっかく作品を作っても、売り場を見つけることは
ひと苦労。一方で、作品は販売してみなければ、商
品の価値を知ることができません。商品開発は、ト
ライ＆エラーの連続であり、何より「顧客の声」を
聞く機会を持つことが大切です。本講座は、ハンド
メイド作品を販売し、本気で事業化したい方を対象
に、銀座の有名商業施設のテナントで出店を体験で
きるプログラムです。座学→体験→振り返りを通じ
て、売る楽しさ、難しさを体得しませんか。

「講座×販売体験」を銀座の
ショップで実践できる！

商品を使う人（ターゲット）と利
用シーン、委託先のニーズを踏ま
えた商品企画法を学ぶ

立地と商品
の関係

・商品コンセプトを固める
・立地調査
・クレーム事例と対応法10:00～ 12:30

11：00～店舗オーナーのアドバイス

2 8月24日（水） 銀座という立地の特徴、カジュア
ルギフトの定義を踏まえた商品作
り（価格含め）を考える

イベント接客・
販促の手法

・コミュニケーション法
・ロールプレイング
・ハイブリッド型販促法
  （IT活用と対面）

10:00～ 12:303 8月31日（水） お客様との会話から、販売につな
げるためのコツを学ぶ。販促ツー
ルの準備について習得する

販売体験＠銀座 （テスト販売）4 10月～11月 出店体験
顧客アンケートの実施

販売体験の
振り返り

・振り返りと今後の目標設定
・講師からのレビュー10:00～ 12:305 12月7日（水） 販売の振り返り（振り返りシート

を使用）、講師総括

中小企業大学校 東京校内 BusiNest内　会議室
●会場アクセス

〒207-8515 東京都東大和市桜が丘2-137-5 中小企業大学校東京校東大和寮 3階

☎:042-565-1195お問合せ

個人情報保護法に定義されます個人情報に該当する情報については、当機構内にて実施する相談会やセミナー運営の円滑な遂行及び改善のために使用させて頂きます。また、次
回以降の当機構主催の相談会やセミナーのご案内に利用させて頂く場合がございます。当該個人情報の第三者（業務委託先を除く）への提供または開示はいたしません。ただ
し、お客様の同意がある場合および、法令に基づき要請された場合については、当該個人情報を提供できるものといたします。

（注）

BusiNest


